
1.你有哪些名牌的东西?

2.你知道哪些名牌产品 (服装、化妆品、电器、汽车等)?

3.高档和名牌有什么关系?            ∷∷
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本课人物:郝 阳、林雪、张华胜、刘玉玲、售货员。

场  景:刘 玉玲陪张华胜去买衣服,路过广场时,突然看到郝阳和林雪正在露天茶座

休息,就走了过去。

林姐,郝大哥,真是你们!我以为看花了眼呢 !

啊,你们二位也到这边来了?这么巧 !

怎么两手空空的,没有买到满意的东西?

哪儿啊,我们是来看车的。你大哥原来上班离家很近,走路也不过

十几分钟,可是最近他不是调到总公司去了吗?离 家远多了,一辆

车就不够用了,想再买辆车。今天正好有空儿,就一块儿出来看看。

要买新车?恭喜恭喜!看来你们事业蒸蒸日上啊。 (开玩笑道)你们

是买宝马呀,还是买奔驰?

华 胜 :



林 雪 :

郝 阳 :

华 胜 :

林 雪 :

林 雪 :

郝 阳 :

林 雪 :
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还劳斯莱斯呢!宝马也好,奔驰也好,价位都不低。所以我打算买

价格适中、性能也不错的;可你大哥呢,坚持要买高档车,说不仅

质量放心,看起来也很有派头。可是买高档车就得考虑花费的问题 ,

车的价格就不用说了,保险费也低不了;还有停车的问题,旧车停

在露天也就罢了,高档车谁舍得让它风吹日晒?所以得考虑买一个

或租一个地下车位。这样一笔一笔算下来,就怕买得起车,养不起车。

再说呢,咱们买车只是把它当作代步工具,高档车的什么分区空调

啦、夜视系统啦,好多性能都不大能用得上。所以我还是觉得中档

车更实惠。

你们听听,我们这位考虑得多实在。不过,话又说回来,这车一买

就得用好几年,也属于固定资产。我又经常跟客户打交道,好车也

是实力的象征,不能马虎对待。

我同意郝大哥的话,买车当然就要买高档的。车不像衣服,说换就

换,再说你们的工作都不错,与其将来后悔,不如现在下`点儿决心 ,

买一辆自己喜欢的。贷.点儿款也行啊。

你说的也有道理。对了,我们都倾向于买 SL「V,车型漂亮,也很宽
敞,周末一家人开出去玩儿也足够了。我们再多看看, “货比三家”

嘛。哎,说了半天,你们俩干吗来了?不会只是来逛大街吧?

华胜哪有这个闲工夫?他下周要跟外商谈笔大生意,说以前的衣服

都不太适合这种场合,想再买一套把自己 “包装”一下,硬拉我来

当参谋。

(对华胜)你算找对人了,玉玲挑衣服很有眼光。正好我也想去逛逛 ,

郝阳,一起去吧。

你饶了我吧,我最怕逛商场了。你们去,我在这儿看会儿微信,最

近几天都没顾上好好看。我等你们回来。

那不勉强你了,等急了就给我打电话。

(张华胜在店里试西服 )

哇,真是 “人是衣服马是鞍”,华胜这西服一穿,我都不敢认了。林 雪 :



玉 玲 :

林 雪 :

华 胜 :

林 雪 :

售货员 :

华 胜 :

售货员 :

华 胜 :

林 雪 :

郝 阳 :

华 胜 :

林 雪 :

郝 阳 :

林 雪 :

第一课 名牌就是名牌

是啊,真合身,简直就像量身定做的一样。

玉玲,你看华胜这么一穿,像不像偶像剧里的男主角?

别拿我开心了。你们觉得这套衣服质量怎么样 ?

嗯,颜色、样式都不错,质地、手感也挺好,就是⋯⋯价钱高了·点儿。

一分钱一分货嘛。我们是专卖店,这款西服由意大利设计师设计 ,

做工绝对一流,每款只有两套,我们另外赠送一条皮带。

皮带就算了,我正好缺一双皮鞋,换成那双
“
老人头
”吧。

先生您真幽默!很抱歉,我们这里都是一口价,赠品也不是我说了算。

行了,就是它了。您给开票吧。

(中午时分,三人与郝阳会合,一起去一家餐馆吃饭)

我真服了。华胜一看是名牌,根本不问价钱。我说,你们男的是不

是都有名牌情结呀?

别扣大帽子啊!这么说吧,名牌是 “高质量、高信誉
”
的代名词 ,

某种程度上,也是一种身份、地位的象征。华胜穿上这么一身去谈

生意,那感觉就和开奔驰、宝马一样,特 自信,对不对?

可不是嘛。我对名牌,可以说是情有独钟。有些场合开名车、穿名牌 ,

特有成功人士的感觉。另外还有一个重要原因,跟人谈生意,服装

正式一些、庄重一些,也体现了对对方的尊重。你们说是不是 ?

我倒不是一概反对你们买名牌。不错,名牌代表着
“
高质量、高信

誉
”,但同时,它也代表着 “高价位”呀。有钱的大款毕竟是少数 ,

大多数的老百姓,买不买名牌,还是会三思而后行的。

最近我们公司做了一次调查,发现有相当数量的年轻人对高档名牌

有一种言目的崇拜心理,他们不顾自己的经济条件,互相攀比,甚

至一掷千金,目 的只是想借名牌来抬高自己的身价。

那肯定要陷入超前消费的怪圈。不过年轻人是社会重要的消费群体 ,

有些东西不超前消费还不行,就像买房和买车一样。

你们说的是有道理。我并不是攀比,也不是超前消费。之所以喜欢

买名牌,是因为平时工作忙,没时间也没耐心去逛商场,买名牌主

华 胜 :



圊颐睡田L2 ADVANCED sPOKEN CHlNEsE (.藕 三三∫扳)

华 胜 :

要图的是放心。

不过我觉得买名牌的还是少数。你们看前面那家百货商场,本来挺

受欢迎的,但前两年走精品路线,花大钱装修了好几个月,重新开

业后却门可罗雀,一直亏损,现在又改回走亲民路线了。

看来我也得改改消费习惯了。不然大手大脚惯了,将来恐怕连家也

养不起呀。

你呀,现在明白也不晚哪。林 雪 :

玉
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手里没有什么东西。
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第一课 名牌就是名牌

原指商品的包装,在此指人打扮自己。

衣服穿在身上很合适:

根据身体的尺寸特别做的。

某种材料的性质:~才牢。 ∷∷ ∷∷

手摸上去的感觉。

指制作的技术和质量。
∷  ∷

∷ ∷

赠送的物品。

深藏心底的牮情
:∷

忄
父
Tj∷  ∷∷ ∷∷

信用和名誉。

替代果种名词、诃语或说法钠词语:  
∷

对某事或某物有特别喜爱的感情。
∷
∷      ∷∷∷∷

∷      ∷∷∷      ∷∷

严肃、稳重,∷下随珲∷∶∷  ∷∷∷∷∷∷ ∷
全部如此 ,没有例外。

拥有较拜筇财呷

^。

∷  ∷∷
∷
∷
∷

崇敬 ,钦佩 :~名人 |十分 ~。

多指在扬庚方击痂另刂大
|较
。
∷∷∷ ∷∷ ∷

形容挥霍无度 ,花钱数量很大。

虾瞰哪位∵礴0 ∷∷∷
落人或处于不利的境地。

比喻难以捶晚的某栖怪现
务
。  ∷ ∷∷

为了;贪图:~方便 |~钱。

精良的卿品:∷ Ⅱ∷∷ ∷∷∷∷∷ 
∷

对房屋居室的装潢和装饰。

芩门前卩以张裨网来擒捉麻雀。形夸十

分冷落,宾客唧Ⅱ ∷∷ ∷∷ ∷∷∷
(多指经营 )支出超过收入。
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1.看花眼

看错了。

2.宝马、奔驰、劳斯莱斯

著名汽车品牌,分别为 BMW、 Benz、 Rolls-Royce。

3. sUV

全称是 spo⒒ Util灯 Vehicle,运动型多用途汽车。

货比三家

买东西时要在不同的商店多比较一下再做决定。

5.微信

WeChat,一种网络通讯工具。

人是衣服马是鞍 (an)

鞍,放在牲口背上运东西或供人坐的器具。sadd1e。 人穿上好衣服就漂亮,马配上好

鞍子就好看。形容衣服对人外表很重要。也可写成
“
人凭衣服马凭鞍

”。

一分价钱-分货

花一分钱只能买一分钱的货物。比喻价格高货物就好,价格低货物就差。

老人头

著名皮具皮鞋品牌。L∞nardo。

一口价

一次讲定的价钱,不能讨价还价。

10.扣 (大 )帽子

随便把不好的名目加在别人头上。

Ⅱ。三思而后行

经过仔细思考以后再决定怎么做。形容处事谨慎。

6.

7.

8.

9.



第一课 名牌就是名牌

(一 )课文部分

臼 用正确的语调朗读下列句子 :

1.林姐,郝大哥,真是你们 !我以为看花了眼呢 !

2.要买新车?恭喜恭喜 !

3.你们是买宝马呀,还是买奔驰?

4.哎,说了半天,你们俩干吗来了?不会只是来逛大街吧?

5.华胜哪有这个闲工夫?

6.你饶了我吧,我最怕逛商场了。

7.华胜这西服一穿,我都不敢认了。

8.大手大脚惯了,将来恐怕连家也养不起呀。

臼 请说出下列各句中画线部分的真正含义 :

我以为看花了眼呢 !

还劳斯莱斯昵 !

我们再多看看, “货比三家”嘛。

华胜哪有这个闲工夫?

真是
“
人是衣服马是鞍

”,华胜这西服一穿,

我们这里都是一口价,赠品也不是我说了算。

行了,就是它了。您给开票吧。

别扣大帽子啊 !

现在又改回走亲民路线了。

臼 根据课文内容回答下列问题
(请使用提示词语 ):

1.郝阳和林雪为什么到商场来?

(看车 走路 最近 `总公司 不够用 )

林雪夫妻对买车有什么不同的看法?

(适中 坚持 高档 不仅 派头 货比三家 )

林雪为什么说高档车费用比较高?

(价格 保险费 露天 风吹日晒 地下车位 )

我都不敢认了。

3.
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4.华胜和玉玲到商场来买什么?

(谈生意 适合 包装 参谋 )

5.华胜试的那件衣服怎么样?

(量身定做 颜色 样式 质地 手感 设计 做工 )

6.华胜买名牌的心理是什么?

(情有独钟 场合 成功人士 另外 体现 尊重 )

7.林雪对名牌有什么看法?

(一概 代表 同时 高价位 大款 老百姓 三思而后行 )

8.有些年轻人对名牌有什么样的看法?

(盲 目 崇拜 不顾 攀比 一掷千金 抬高 )

(二 )词语部分

■ 标出下列词语的读音,然后在句中填入适当的词语 :

派头  价位  实惠  攀比  身价  崇拜  信誉  盲目

1.他在歌手大赛中得了冠军以后, (     )猛 涨。
2.我喜欢买换季打折商品,我觉得很 (     )。
3.有的家长看到别人的孩子有钢琴,就也给自己的孩子买一架,根本不管孩子是否

有兴趣,这种 (     ) (     )我 很不以为然。
4.他西装革履,开着 “大奔”,看起来 (     )十 足。
5.网上的房子很多,但面积、 (     )、 地段都合适的并不多。
6.商场如战场,良好的 (     )是 致胜的法宝。
7.我最 (     )刀阝位白手起家的企业家,他是我的偶像。

蒸蒸日上  量身定做  情有独钟
门可罗雀  一掷千金  风吹日晒

8.快递员一年到头东奔西跑、 (     )的 ,真的很辛苦。
9.他退休以后,家里变得冷冷清清、 (     ),一 时有些难以适应。



第一课 名牌就是名牌

10.他们公司的业务 (     ),效 益日增,听说要开分公司了。
11.听说这个故事的原型就是她,这个角色是电影公司专门为她 (     )的 。
12.我对精致小巧的手工艺品可谓 (     ),家 里的书柜都摆满了。
13.他是一位收藏家,看到喜欢的古董,不惜 (     )也 要买到手。

'
目

臼 从所给的答案中选择一个,完成句子 :

1.我们是精品店,价优物美,不能 (讨价还价 /一口价 )。

2.(你饶了我吧 /你看我的吧),我眼光不俗,挑衣服最拿手了 !

3.婚姻大事不可草率,应该 (三思而后行 /毫不犹豫)。

4.你听说过 “高大上”吗?意思是高端、大气,档次 (高 /中 /低 )。

5.他们这家超市直接从农民那里进货,走的是 (精品路线 /亲民路线),每天 (门

可罗雀 /人头攒动),非常热闹。
6.A:你的演讲把我的眼泪都引出来了,一定能得大奖。

B: (别拿我开心 /别扣帽子 /别拍马屁)了。

使用画线词语简单回答下列问题 :

1.你觉得怎样才算是有派头?

2.什么时候你需要朋友给你当参谋?

3.你有没有情有独钟的东西?

4.你遇到什么样的事会三思而后行?

5.在你们国家有没有互相攀比的现象?简单举个例子。

6.为了什么事你可以一掷千金?

7.现在大都市里有没有门可罗雀的地方?

(三 )句式部分

用给出的词语改说或完成句子 :

1.⋯⋯也好,⋯⋯也好

宝马也好 ,奔驰也好 ,价位都不低。

(1)不管一个人旅行还是和朋友一起去旅行,最重要的是要注意安全。

(2)儿女时常回家看看父母,老人家就会很高兴,买不买东西倒无所谓。

(3)他一年四季都坚持跑步锻炼身体⋯⋯·

(4)练习口语的方法有很多⋯⋯·
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(5)我觉得结婚是两个人的事,⋯⋯

2.与其⋯⋯不如⋯⋯

与其将来后悔,不如现在下点儿决心,买一辆自己喜欢的。

(1)自 己研制太浪费时间,应该充分利用已有的研究成果。

(2)发展经济不能以破坏环境为代价。这样的经济发展我们还是不要为好。

(3) “黄全周
”
期间去旅行的人太多了⋯⋯·

(4)他今年没有考上理想的大学⋯⋯·

(5)A:周 末我想待在宿舍好好休,息。

B: ·̈ ·̈

3.⋯⋯之所以⋯⋯,是因为⋯⋯

(我 )之所以喜欢买名牌,是因为平时工作忙,没时间也没耐心去逛商场。

(1)我选择在这所学校学习,原因是它的教学质量很好,学费也不太高。

(2)酒后驾车既害人又害已,因此有关部门加大了对醉酒驾驶的惩罚力度。

(3)我们不提倡使用一次性筷子⋯⋯·

(4)在公共场所吸烟的人越来越少了⋯⋯·

(5)有些条件相当优秀的人成为了 “剩男” “剩女” ⋯̈·

4.⋯⋯图的是⋯⋯

买名牌主要图的是放心。

(1)我认为来中国留学可以学到地道的汉语。

(2)我和我太太结婚,不是因为她漂亮,而是她心地善良,我们很合得来。

(3)他在学校附近租了一套公寓⋯⋯·

(4)我的同屋买了一辆二手车⋯⋯·

(5)爸爸每天早出晚归拼命工作 ⋯⋯·

5.看来⋯⋯,不然⋯⋯

看来我也得改改消费习惯了。不然大手大脚惯了,将来恐怕连家也养不起呀 !
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第一课 名牌就是名牌

(1)应该禁止砍伐原始森林,如果不这样,生存环境将更一步恶化。

(2)你开的玩笑可能太过分了,要不她不会气得脸都白了。

(3)我以后应该多花一些时间陪孩子⋯⋯·

(4)A:听说老王得心脏病住院了,他还不到五十岁呢。

B: ·⋯⋯·

(5)A:我花了那么多时间拼命学习,可是学习成绩一,点儿也没提高。

B: ·̈ ⋯·

(四 )任务与活动

■ 调查与讨论 :

1.根据下表 ,分组调查几位同学知道的名牌产品。

种类 牌子 特点 评价

化妆品

饰品

运动用品

服装

袋活用晶

汽车

其他

2.根据上题的调查结果,讨论一下人们对名牌的看法。 (可参考下列词语)

质量、外观、工艺、设计、耐用性、售后服务⋯⋯

虚荣心、面子、品位、地位1经济实力⋯⋯

臼 辩论题 :

就
“
对年轻人追求名牌怎么看

”
这个题目把班里同学分成两组 (正方和反方 )。

各人在课下用网络搜集相关资料,整理出各自的论点、论据,然后分组进行辩论。


